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Como siempre, contamos contigo para hacer crecer GRUP mh y te animamos a estar atento(a) a
las oportunidades de negocio que nos puedan surgir.

¢Quién puede participar en la campana?

Cualquier colaborador de GRUP mh puede formar parte de la campana.

IMPORTANTE: Para participar en la campana es obligatorio haberse registrado previamente.
Aquellos colaboradores que se incorporen al Grupo durante el transcurso de la campana
quedaran automaticamente inscritos.

¢Cuanto dura la campana?

La campana de captacion empieza el 12 de enero del 2026 y finaliza el 31 de julio de 2026. Se
tendran en cuenta los avisos introducidos durante este periodo.
La finalizacion de los trabajos no podra exceder el 15 de agosto.

¢Qué productos entran?

La campana estd enfocada principalmente al Cross-Selling (Ventas Cruzadas). Ademas, se
tendra en cuenta algunos productos en Up-Selling (Venta Adicional).

Ya habréis escuchado en mas de una ocasion el termino Cross-Selling y Up-Selling. Pero ;qué
significa?

Cross Selling: Tactica mediante la cual un(a) vendedor(a) intenta vender otros productos
complementarios a los que consume o pretende consumir un Cliente. Su objetivo es aumentar
los ingresos del Grupo.

(Por ejemplo: un técnico que realiza un mantenimiento de una caldera capta la posible venta
de un equipo de Aire).

Up-Selling: Es la tactica comercial mediante la cual un(a) vendedor(a) intenta mejorar los
productos que ya tiene el Cliente con el fin de aumentar su categoria y por tanto también su
precio.

(Por ejemplo: un técnico ofrece al Cliente ampliar su contrato de mantenimiento actual de
sala de calderas incluyendo mantenimiento de Legionela).
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PUNTOS CROSS SELLING DOMESTICO

CALDERAS

RENOVABLES

© FOTOVOLTAICA
© AEROTERMIA

AIRE 1
ACONDICIONADO

cada 1.000€

PUNTOS CROSS SELLING INDUSTRIAL

INSTALACIONES RGC/COMERCIAL RESTO

© LAVANDERIA

© CALDERAS >50 kW cada 12.000€ cada 1.200€

© COCINAIND © SALAS DE CALDERAS © PCI
© LAVANDERIA IND © AIRE ACONDICIONADO © SOLAR
© LEGIONELA © ELECTRICIDAD © INTEGRAL

CONTRATOS MANTENIMIENTO 1

cada 1.000€*

RENOVABLES

© FOTOVOLTAICA

© AEROTERMIA
© CARGADOR VEHICULAR

*En el caso de RGCs sera de 1 punto cada 2.000€ si se trata de Clientes de otro CEBE o de
otra empresa del Grupo, para Clientes del propio CEBE contabilizara 1 punto cada 3.000€.
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- PUNTOS ADICIONALES

En esta campana podréis obtener puntos adicionales si lograis alguno de los siguientes
logros. Una vez conseguidos, el captador obtendra el emblema correspondiente, que se

mostrara en el ranking de puntos.

PICHICH) HATTRICK ASISTENCIA

PICHICHI HAT-TRICK ASISTENCIA
Captador que ha conseguido Captador con 3 ventas un Captador con ventas en todas
mas puntos del mes mismo mes las categorias de producto”
RECOMPENSA: 1 punto adicional RECOMPENSA: 1 punto adicional RECOMPENSA: 1 punto adicional
CAMPEGH SUBCAMIPEGHN sem PUESTD
CAMPEON SUBCAMPEON 3er PUESTO
Captador con mas puntos al Segundo captador con mas Tercer captador con mas
final de la campana puntos al final de la campana puntos al final de la campana
RECOMPENSA: 5 puntos adicionales RECOMPENSA: 2 puntos adicionales RECOMPENSA: 1 punto adicional

" Se tendran en cuenta las diferentes categorias de UNO de los siguientes apartados: INDUSTRIAL (Instalaciones -

Mantenimiento - Renovables) o DOMESTICO (Calderas - Renovables - Aire Acondicionado).

IMPORTANTE: Estos hitos se podran lograr sélo una vez durante toda la campana.
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4. ¢Cudles son los premios?

Los premios se entregaran a modo de tarjetas regalo de Amazon. Se publicaran los resultados
de forma periddica en un listado en el que apareceran los colaboradores que participen en la
campana y que cuenten con mas de 0 puntos. El listado estara disponible en la pagina web de

la campana: ranking.mhsoluciones.com.

amazon

5. ¢Cuando se entregan los premios?

El dia 30 de abril se cerrara el primer periodo de la campana realizando un canjeo automatico
de los puntos que cada participante haya acumulado hasta ese momento. Los puntos restantes

se canjearan tras el cierre de la campana.

El canje de los puntos se realizara tal y como se especifica en el punto nimero 7.
6. ¢Cual es el valor de los puntos?

Cada punto equivale a un importe de 10€ brutos en forma de tarjeta regalo.
7. ¢Como puedo canjear mis puntos?

El canje de los puntos se realizara de forma automatica segun los puntos que haya acumulado

cada participante al final de la campana.

Se podran canjear una vez se hayan sumado al menos 5 puntos y, en adelante, cada 5 puntos

conseguidos.
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https://ranking.mhsoluciones.com/index.php/

PARA RECORDAR

1. ¢Como paso un aviso?

Podras enviar tu captacion mediante la aplicacion web de captaciones de GRUP mh

(captaciones.grupmh.com).

2. ;Qué pasa si no aparece en el sistema una captacion que he hecho o esta a nombre de otra

persona?

Todas las captaciones deben de estar introducidas en el sistema informatico del Grupo (SAP).
En caso de haber duda sobre el origen de la captacidn, Direccién de Desarrollo lo estudiaray

dictaminara el captador(a).
3. ;(Como sé si se ha vendido mi captacion?

Se enviara un informe periddico informando de los resultados de la campana.
4. ;Como puedo saber mas sobre TODOS VENDEMOS?

Podéis consultar un video explicativo en nuestro canal de comunicacion interna en Telegram.

Para poder visualizar el video primero debéis estar unidos al canal.

UNIRSE AL CANAL

VER VIDEO
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https://captaciones.grupmh.com/

